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PRÓLOGO

Allá por el año 1995 recorría como joven estudiante de Bachillerato el Vallés 
Oriental, subiendo por la carretera hacia el río Congost y los pequeños pueblos 
que lo adornan. En la amena conversación sostenida con un excelente profe-
sor, que tuvo a bien ofrecerme su inolvidable hospitalidad, salió el tema de la 
participación catalana en la conquista de América y, de manera clara, volvió a 
quedar asentada la vieja idea de que Castilla poco dejó hacer a la iniciativa de 
mercaderes y hombres de acción catalanes en la expansión atlántica; así tam-
bién lo consideraba yo. Bien es cierto que ya se habían publicado trabajos en 
los que esta idea era bien matizada y corregida, como el caso del artículo de 
Carlos Martínez Shaw sobre el particular, que vio la luz allá por 1980. Durante 
mi juventud no los había leído, y es cierto que en parte aún no habían trascen-
dido del todo el campo especializado en el que se habían gestado y que sus re-
sultados no alcanzaban al «común», señal clara de la persistencia inconsciente 
de muchas ideas y tópicos y de la distancia que demasiadas veces separa el tra-
bajo paciente de los historiadores del apresurado y abocetado de los medios 
de comunicación. Algo más de veinte años después de aquella conversación, 
el panorama historiográco sobre el particular se ha ampliado y enriquecido 
enormemente; sabemos mucho más sobre la naturaleza de la participación 
tanto de catalanes como en general de los súbditos de la corona de Aragón en 
la empresa atlántica y americana, y no solo para los siglos XVII y XVIII, ple-
nos de dinamismo en lo que concierne a dicha participación, sino también en 
la primera centuria de la modernidad, a través de congresos, artículos y mono-
grafías de gran calidad, muchas de ellas muy recientes.

A comprender y analizar con claridad esta cuestión se dedica de manera 
absoluta este libro. Su autor, Miguel Royano Cabrera, ha construido una pieza, 
me atrevería a decir que fundamental, a la hora de contemplar la llegada, es-
tablecimiento, auge y transformaciones de la vida y actividad de los mercade-
res de la corona de Aragón en la Baja Andalucía y sus relaciones con Canarias, 
norte de África, América y Flandes. Este trabajo se suma a la corriente de 
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estudios que el Departamento de Historia Moderna de la Universidad de Sevi-
lla ha ido produciendo, poniendo su atención en distintas comunidades mer-
cantiles que se dieron cita en la ciudad del Guadalquivir. Profesores como 
Antonio García-Baquero González, Juan José Iglesias Rodríguez o Mercedes 
Gamero Rojas, de quien me considero discípulo, han contribuido sin duda a 
este esfuerzo; en sintonía con la producción de esta última investigadora se in-
cardina el libro que el lector tiene ahora entre manos.

Si los mercaderes catalanes y en general de la corona de Aragón eran vie-
jos conocidos en Isbilya, en la Sevilla de Alfonso X encontraron pleno respaldo 
político a su actividad comercial y un entorno propicio para su prosperidad, 
que se hallaba en el reinado de Carlos I en un momento de apogeo. Para 1516 
la presencia de los miembros de la comunidad mercantil de la corona de Ara-
gón se extendía por toda la Baja Andalucía y encontraba en las pesquerías 
atlánticas, Canarias y la bahía de Cádiz un marco generoso y preñado de po-
sibilidades. Este libro se ocupa de manera minuciosa por acercarse a los indi-
viduos que la compusieron y las actividades económicas que llevaron a cabo. 
La principal preocupación de la historia social, los hombres y mujeres, apa-
rece aquí tratada en toda su extensión, «haciendo inventario» no solo de su 
número concreto y de sus procedencias, sino que también procura conocer las 
políticas matrimoniales, las actitudes ante la muerte y los caracteres de la inte-
gración en la Baja Andalucía o los motivos de la vuelta al solar de origen, sin 
perder de vista las motivaciones personales y los condicionantes macroeconó-
micos que los sobrevolaron y atravesaron. Endogamia y exogamia, movilidad 
social y búsqueda de nuevos horizontes, construcción de un patrimonio, reela-
boración de identidades (las propias y las del espacio de acogida, que también 
se transforman con su integración) y el retorno a los viejos paisajes mediterrá-
neos o el establecimiento denitivo en las costas atlánticas andaluzas, ameri-
canas y �amencas forman un cuadro dinámico. El autor presta justa atención 
a la construcción familiar del mundo de estos mercaderes, contribuyendo a 
entender su presencia en ciudades como Sevilla, Jerez, Cádiz, la isla de Tene-
rife… aportando interesantísimas genealogías que permiten comprender las 
estrategias de reproducción social de los integrantes de esta comunidad mer-
cantil, y trazando las líneas maestras de su estrategia de consolidación y as-
censo social, así como de los diferentes grados de su voluntad de integración 
o de deseo de retornar a Valencia, Barcelona, Zaragoza… e impulsar el dina-
mismo económico del Mediterráneo peninsular. Algunos de ellos como los 
Font, Benavent, Sadornil, los Forcadel o los Torregrosa conformaron verda-
deras dinastías que entroncaron con otros mercaderes, nobles y miembros de 
las oligarquías andaluzas, canarias y americanas, dando lugar a otras ramas de 
mercaderes, regidores y nobles. En algunos casos el origen converso de estos 
mercaderes encontró en la Baja Andalucía un espacio propicio donde recrear 
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su pasado y habilidades mercantiles, buscando para ello tanto a otros conver-
sos como a cristianos viejos.

El estudio de la actividad mercantil de estos emprendedores y sus familias 
constituye el otro núcleo de este trabajo, que viene a derribar denitivamente 
viejos tópicos sobre la consideración de los súbditos de ambas monarquías 
como habitantes en compartimentos semiestancos, y maniesta en toda su cla-
ridad la necesidad de hombres, saberes, capitales y voluntades que sostenía la 
expansión castellana del siglo XVI, en la que los mercaderes catalanes y valen-
cianos, pero también mallorquines y aragoneses, proyectaban su actividad en 
varios haces que llegaban a Canarias, el norte de África, el mar del Norte, Flan-
des y, por supuesto, el continente americano, y especialmente el Caribe. El es-
tudio de los trácos, las mercancías, los mecanismos de crédito, giro de letras 
de cambio, participación en seguros, armazón y venta de naos, del servicio a la 
monarquía como suministradores de trigo y pertrechos militares, así como el 
concienzudo análisis de la composición humana y económica que conformaba 
compañías de diverso tamaño y alcance, permite aproximar al lector a los di-
ferentes niveles de su implicación en el desarrollo económico del siglo XVI y a 
los instrumentos de su funcionamiento. Gracias a estos mercaderes y a sus so-
cios de muy diversas procedencias, los productos y mercados mediterráneos 
y atlánticos se muestran unidos y en constante circulación desde Chile hasta 
Italia, pasando por Portugal, el norte de África y Flandes, cobrando un prota-
gonismo propio en el que el oro, la plata, las perlas y los productos tintóreos 
americanos se cruzan en su viaje de ida a Europa con los esclavos africanos, el 
vino y los productos textiles que desembarcan en América, mientras que los 
textiles catalanes, el arroz, los frutos secos y otros productos mediterráneos se 
encuentran en Cádiz y Sevilla con cueros andaluces y norteafricanos, textiles 
castellanos y andaluces, azúcar canario, mercancías italianas e importaciones 
de Amberes de lujo, como papel, especias, metal, vidrio… apareciendo en la 
base de todos estos intercambios el trigo, el vino, el producto de la pesca y la 
sal, que sostienen todo el complejo entramado de intercambios que maneja-
ban estos mercaderes.

Para llegar a estos resultados el trabajo intensivo con la documentación de 
archivo ha sido la clave. El cruce de fuentes, más que una opción, es una obli-
gación. Y también de bibliografías y tradiciones historiográcas, algo casi ob-
vio cuando se escribe una historia que forzosamente conecta espacios, culturas 
y hombres. En la base, además de fuentes de archivos diversos, de todos los te-
rritorios implicados en este libro, está la rme voluntad del autor de aprender, 
de interrogar y de conocer. Miguel Royano Cabrera ha sabido conjugar la li-
cenciatura, el máster y el estudio de oposiciones y el trabajo en industrias cul-
turales con la más exigente y rigurosa metodología de trabajo histórico, como 
certica esta obra.
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En el fondo de la misma, se plantea la pregunta clave de los grados de in-
tegración de estos mercaderes, y al mismo tiempo, se plantea cuáles fueron las 
consecuencias que dicha integración tuvo tanto en la Baja Andalucía como en 
la corona de Aragón y el mundo canario y americano. La respuesta, siempre 
amplia y nunca unívoca, habla de un escenario en permanente transforma-
ción, que se corresponde con una actitud vital alejada de los tópicos contem-
poráneos que se proyectan sobre el pasado y que se corresponde más bien con 
un gran espacio de incertidumbre propio de un mundo en construcción, vio-
lento y dinámico, que se resiste al corsé de las explicaciones sin fundamento 
historiográco y metodológico, pues no en vano este libro está construido so-
bre documentos, busca la comprensión y la explicación de la historia, y tiene 
como premisa fundamental la honestidad intelectual del autor, como compro-
barán sus lectores.

Manuel Francisco Fernández Chaves 
Sevilla, 2 de junio de 2022



INTRODUCCIÓN

En esta obra que el lector tiene a su disposición, siguiendo la línea de investi-
gación que iniciamos desde el máster de estudios avanzados en especialidad 
de Historia Moderna, abordamos el estudio la comunidad mercantil de la co-
rona de Aragón en la Baja Andalucía, centrándonos fundamentalmente en las 
ciudades de Cádiz, Jerez de la Frontera y Sevilla durante el reinado de Carlos I. 
Este libro responde a un esfuerzo por dar salida a los resultados que ofreció la 
tesis doctoral con idéntico título. Aunque este trabajo podría ser una primera 
aproximación, la profundidad de contenido y continente hacen a esta obra 
mucho más que eso. En realidad, esta aportación ha conseguido plasmar la 
realidad de estas colonias mercantiles, pero al ser la primera piedra de calado 
dedicada a esta temática, y por tanto novedosa, quizás pueda servir de guía y 
herramienta útil de cara a profundizar en diferentes aspectos y líneas de inves-
tigación conectadas con este trabajo.

Así pues, por un lado, creemos que este libro será una nueva visión para 
el campo de la historia socioeconómica de ámbito nacional e internacional 
puesto que a pesar de que nos centramos en una colonia mercantil nacional 
establecida en un ámbito regional bien diferenciado, los nexos e implicacio-
nes de estos tienen un carácter de suma importancia para el conocimiento 
en profundidad de la primera mitad del quinientos a nivel mundial. Por otro 
lado, pensamos que este trabajo puede dar una visión sobre los olvidados del 
gran comercio y nanzas internacionales, es decir, los «medianos» o «jeníza-
ros», siempre supeditados por los grandes comerciantes o comunidades mer-
cantiles de alto rango como los genoveses, �orentinos, �amencos, etc., que 
tanta repercusión han tenido en la bibliografía del siglo XVI hispano. De esta 
manera, abordamos desde una nueva óptica, que la expansión hispana a tra-
vés de las distintas orillas del Atlántico no solo es cosa de extranjeros, sino 
que también participan diferentes grupos, colonias y comunidades hispanas 
que siguen la tónica general de la nueva época que representa el marco del rei-
nado de Carlos I.
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Además, pensamos que para complementar la historia socioeconómica 
actual es necesario entender, asimilar y explicar procesos más que hechos, es 
decir, abordar estructuras, dinámicas y coyunturas, guiándonos hacia una his-
toria transnacional que ahonde en las relaciones a todos los niveles sin tener 
en cuenta las fronteras actuales. Por tanto, abogamos más por una historia del 
hombre, social, en la que todo gire en torno a este, que por una de simple eco-
nomía con cifras macroeconómicas. Sin embargo, tampoco queremos asumir 
la historia coyuntural que Braudel apuntó como las «olas que alzan las ma-
reas en su potente movimiento» para abrazar más bien la propuesta de Nora 
a través de la «Vivimos una Historia en migajas, ecléctica, abierta a curiosida-
des que no hay que rechazar». Es decir, esta obra tiene como la disección a ras 
de los hombres, tomando el ámbito local y determinados personajes centra-
les como modelo para obtener una visión mucho más global tanto cualitativa 
como cuantitativamente.

Por esta razón ponemos el foco en dos ámbitos: los mercaderes y sus redes 
mercantiles e intentamos responder a una serie de preguntas a lo largo y an-
cho de todo nuestro trabajo: ¿Existieron y si fue así, que papel jugó la comuni-
dad mercantil de la corona de Aragón en la Baja Andalucía durante el reinado 
de Carlos I? ¿Papel reducido o testimonial, o más bien mala lectura de fuentes 
y poco trabajo documental? ¿Hibridación en las sociedades andaluzas, cana-
rias, americanas, italianas, �amencas, etc.? ¿Aportación cultural, económica, 
social, religiosa al solar andaluz…? Siendo todo lo anterior verdadero, ¿en qué 
repercutió dicha presencia para los territorios del levante y noreste peninsula-
res? ¿Coinciden con las interpretaciones anteriores? Entre otras que intentare-
mos contestar en las próximas páginas.

Presentadas al lector esta serie de variadas preguntas y cuestiones que nos 
hacemos, no podemos entender sin embargo la postura historiográca por 
parte de los distintos historiadores, o al menos a los oriundos de los antiguos 
territorios de la corona de Aragón, que obviaron el tema o lo trataron de ma-
nera supercial sin acudir a las cuantiosas y variadas fuentes de información 
(como podrá ver el lector), y que muestran que desde el principio del reinado 
de Carlos I se manifestaba la importancia del comercio de Aragón con Casti-
lla tras el decaimiento de las dinámicas mediterráneas1. A ello se debe de aña-
dir los privilegios con los que contaron para el comercio catalán con el norte 
de África a principios de siglo. Según avanzaba el siglo XVI, la industria tex-
til catalana y valenciana principalmente, estableció en Castilla uno de los más 
�orecientes mercados que fueron exportados hacia el Atlántico, vía castellana 
o portuguesa camino de las Indias. Pues, siendo Medina del Campo (y el resto 
de las villas con feria) y Sevilla (con sus antepuertos como Cádiz, Jerez de la 

1. (Vilar 1964: 243-294). 
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Frontera, Sanlúcar de Barrameda, El Puerto de Santa María, etc.) son los luga-
res donde se drenan los metales preciosos con dirección a la Europa atlántica 
y el mar Mediterráneo (camino de Génova).

De ahí entendemos la importancia e interés que a priori deben (o debe-
rían) de suscitar dichos estudios. Sin embargo, la tradición historiográca de 
los territorios de la corona de Aragón se ha centrado más en los períodos más 
�orecientes como la Baja Edad Media y el imperio militar-comercial del Me-
diterráneo o los períodos más convulsos, como la guerra civil catalana (1462-
1472), las Germanías, la Guerra dels Segadors, la guerra de sucesión española 
(entre otros), dentro de los marcos de la Edad Moderna principalmente. Pues 
entendemos, que estas temáticas más atractivas, agradecidas, mejor documen-
tadas, con�ictivas a nivel historiográco o cercanas a nivel documental, y por 
qué no decirlo, amparadas por el interesado papel político, han acaparado los 
focos desde las publicaciones, congresos, departamentos y grupos de investi-
gación desde los distintos órganos e instituciones académicas y educativas de 
las actuales comunidades de Aragón, Cataluña, Valencia e islas Baleares.

Importancia más que resaltada en la historiografía global con obras de la 
magnitud de El Mediterráneo y el mundo mediterráneo en la época de Felipe II de 
Fernand Braudel, que entendió esta época como un instante de transformación 
donde el Atlántico tomaba la primacía sobre el Mediterráneo denitivamente 
aunque también revolucionaba su economía, siendo imprescindible para en-
tender este hecho por tanto la situación de las ciudades de la Baja Andalucía, 
en este caso, Sevilla, Cádiz y Jerez de la Frontera, así como la actividad econó-
mica en ellas desarrollada, insertándose en ella las colonias que estudiaremos 
durante este trabajo, y que darán como resultado nal el eje Barcelona-Génova 
y que explicarán por tanto todo el sistema político, económico y militar que re-
girán todo el siglo XVII durante los reinados de Felipe III, Felipe IV y Carlos II2.

Así pues, nuestra obra va a intentar integrar la esfera social y económica 
atendiendo, es decir, al mercader y sus redes mercantiles tratando al individuo 
y a la comunidad en diferentes aspectos pormenorizados que el lector podrá 
encontrar divididos en diez capítulos con una cierta homogeneidad temática. 
De esta manera, el primer capítulo aborda la formación y los integrantes de la 
comunidad mercantil, es decir, las características que compartían o no todos 
los miembros de la citada colonia en las diferentes ciudades de la Andalucía at-
lántica. De esta manera se intentará hacer una comparativa con el resto de las 
comunidades mercantiles preguntándonos: ¿Existe un modelo de red mercan-
til? ¿Hay líneas maestras en las comunidades mercantiles? También atendere-
mos a la inmigración de origen y de llegada y su diferente comportamiento en 
las ciudades andaluzas, teniendo muy en cuenta la vecindad, la continuación 

2. (Braudel 1976). 
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de su viaje o retorno y re�exionaremos si era una migración de ida o vuelta 
o con afán de inserción local/regional. De esta manera se presentará al lector 
una somera caracterización de Sevilla y Cádiz acompañada de un recorrido 
por los mercaderes y familias más importantes de las citadas urbes entre na-
les del siglo XV y la década de los sesenta del siglo XVI añadiendo por ende la 
proyección atlántica que desarrollaron a través de la bahía gaditana, el conti-
nente americano, las islas Canarias, Flandes y Medina del Campo; las remesas 
indianas de perlas, metales y piedras preciosas que fueron recepcionadas por 
los mercaderes de la corona de Aragón en concepto de pago por las mercancías 
enviadas al continente americano. Aquí haremos hincapié en uno de nuestros 
principales argumentos: los intereses de los mercaderes de la corona aragonesa 
fueron creciendo, siguiendo la lógica de la maximización de los benecios co-
merciales y porque se hubiese prohibido su participación en la carrera de In-
dias durante los primeros años del siglo XVI.

En el segundo capítulo, más escueto y concentrado, veremos como algu-
nas de las familias mercantiles más brillantes consiguieron formar parte de la 
oligarquía local e incluso adquirir puestos destacados al servicio de la Monar-
quía hispánica y el poder eclesiástico, y incluso en algunos casos, a ingresar 
dentro del mundo nobiliario grandes a las riquezas y a la posición sociopolítica 
adquirida. Así pues, iremos contentastando a varias de las preguntas sobre la 
inserción en la sociedad local de los miembros de la comunidad mercantil ede 
la corona de Aragón en la Baja Andalucía. Después nos centraremos en la fa-
milia y su organización en un amplio espectro (tercer capítulo), es decir, desde 
los diferentes tipos, matrimonio y sus contratos (dote y arras), relación matri-
monial hombre-mujer e incluso la violencia género. No nos olvidaremos de la 
descendencia (o no) y todo lo relacionado con ella, desde su cuidado hasta su 
herencia. Y por último, trataremos al resto de la familia, y a veces olvidada, en-
tre los que se hallaban primos, tíos, criados, etc., atendiendo así al concepto 
de clan más que de familia propiamente dicha. De esta manera podremos otra 
vez incidir en la cuestión acerca si existe un modelo prototípico de comunidad 
mercantil o si éste era variado y la familia era uno de sus principales vértices.

El cuarto capítulo del libro está dedicado a una variada temática que os-
cila desde las familias comerciales más destacadas de las ciudades de Sevilla, 
Cádiz y Jerez de la Frontera así como a la organización mercantil con toda su 
tipología, entramados y redes, el mundo nanciero (créditos, préstamos, se-
guros, �etes, deuda pública, censos y tributos), y las mercancías (tipología, 
precio, operadores, rutas, etc., haciendo especial hincapié en el mundo de la 
esclavitud). Aquí podremos entender la paulatina especialización que sufrió 
la actividad comercial y nanciera y como el papel de los actores económicos 
«medianos» si los comparamos con genoveses, por ejemplo, fue necesario para 
el engranaje del incipiente capitalismo del Quinientos, ya que ocupaban el lu-
gar que los grandes nombres y rmas al por mayor no atendían.
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En el quinto capítulo veremos como se trata la inversión y en algunos ca-
sos, mejor dicho, la reinversión de los negocios comerciales y nancieros en 
bienes raíces, principalmente viviendas (que usaron como primera residencia 
aunque también otras secundarias dedicadas al alquiler), talleres, tierras de la-
bor (viñedos, trigales y olivar) así como salinas y diferente infraestructura de 
transformación de los productos agrícolas y ganaderos. Hecho que como vere-
mos y se repite en otras colonias mercantiles, se da en aquellos que consiguen 
medrar, por lo tanto ¿Podemos entender que se repiten patrones? En el sexto 
capítulo se tratarán las diferentes remesas indianas de perlas, metales y piedras 
preciosas que fueron recepcionadas por los mercaderes de la corona de Ara-
gón en concepto de pago por las mercancías enviadas al continente americano. 
Aquí haremos hincapié en uno de nuestros principales argumentos: los inte-
reses de los mercaderes de la corona aragonesa fueron creciendo, siguiendo la 
lógica de la maximización de los benecios comerciales y porque se hubiese 
prohibido su participación en la carrera de Indias durante los primeros años 
del siglo XVI.

Para el séptimo capítulo se mostrará cómo la relación de la comunidad 
mercantil con la corona fue ambivalente en numerosas ocasiones, aunque 
cuando se dio la alianza podemos ver cómo sirvió para que algunos de los 
miembros de la colonia entrasen a formar parte de las oligarquías locales, así 
como también de la propia administración monárquica presentes en la Baja 
Andalucía, destacando por encima de todas la Casa de la Contratación de Se-
villa y su sede en Cádiz. Por lo tanto, aquí el lector podrá conrmar el argu-
mento anterior, los mercaderes de la corona de Aragón nunca fueron ajenos ni 
a Castilla ni y a sus apéndices canarios o americanos. Así pues, esta unión in-
teresada con la monarquía estuvo acompañada con otras de gran importancia, 
como las de las grandes casas nobiliarias hispanas, entre las que se encontra-
ban el duque de Medina Sidonia o el duque de Arcos, por ejemplo. Intereses 
que en algunos casos fueron compartidos, como en el negocio de la almadraba 
gaditana. El capítulo octavo estará dedicado a todo ello.

El penúltimo capítulo se centrará en la vida y cultura material de los mer-
caderes. Aquí veremos una gran variedad temática: desde la vida cotidiana, el 
interior de las viviendas y el patrimonio personal hasta el mundo espiritual y 
cultural que se verá expresado a través de los testamentos, capellanías, con-
tratos de aprendizaje, bibliotecas e inventarios en vida y post mortem de los 
miembros de la comunidad comercial. En este capítulo podremos contestar a 
una de las cuestiones planteadas al inicio ¿Se produjo hibridación o acultura-
ción, se modicó el comportamiento, se enriqueció? Y por último se plantea-
rán las conclusiones que nos ofrecerán las ansiadas respuestas a través de una 
concienzuda re�exión crítica de los datos ofrecidos al lector.




